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                                         投资者关系活动记录表

证券代码：300248                                  证券简称：新开普

新开普电子股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2014-010
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	海通证券股份有限公司 计算机行业分析师 王秀钢；
中信证券股份有限公司 研究部 高级经理 互联网基础平台及通信行业 分析师 王浩冰；
光大证券股份有限公司 研究所 电子行业研究员 张朋；
汇丰晋信基金管理有限公司 投资部 股票基金经理 李元博；
广发证券 投资自营部 行业研究员 袁俏；
银华基金管理有限公司 研究员 王斌；
业森资本 陈哲辉

	时间
	2014年11月12日 10:30-11:30

	地点
	新开普电子股份有限公司 718会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书 华梦阳

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司在移动互联网业务发展情况及“玩校”产品的推广运营情况。

公司在移动互联网业务层面，存在以下优势，校企、城市客户资源，平台及应用产品丰富，系列化终端机具丰富，差异化、定制化、贴近客户的服务体系，以及10余年自主研发的技术优势。移动互联网发展势头迅猛，新开普拥有千万级的持卡人用户，这些用户中包括学生、教职工、企业员工、以及市民。当互联网或者移动互联网成为线下交易的平台时，公司的用户资源优势就显得异常明显。当然，公司在移动互联网业务方面也要通过业务创新、新产品开发等方式，逐渐使公司目前的业务模式转变，这样，公司获得更为可信的数据以便于运营，“玩校”就是这样一款产品，玩校与学校信息化管理系统无缝对接，通知消息时时必达，师生互动及时有效，提升学校管理水平，达到数字校园移动化。其主要功能包括校讯录、一卡通、应用商店等，可以为学生提供学习、生活、娱乐、交友、购物、兼职招聘、校际互动等丰富的服务。与公司NFC产品不同，非NFC手机用户也能使用玩校APP。玩校目前已在试北京邮电大学，北京交通大学，华东师范大学，上海中医药大学，郑州大学，河南工业大学进行试点，截至目前，公司已于若干高校就NFC手机一卡通及“玩校”APP建设部署等问题进行了沟通，用户方表现出浓厚的兴趣，希望进行部署。未来将进一步引入商家，并通过与一些专业软件进行集成的方式，进入学习生活、校园活动、本地商圈、求职商圈、掌上营业厅等校园相关领域。

目前，公司在B2B向B2C转变中可以说已取得了先机，未来公司也会坚定不移的做好这个方向，加速公司O2O商业模式闭环的形成，通过各种应用提升客户黏度，提升活跃度，提高在线时长，把线下客户变成线上客户。

2、公司在NFC移动支付业务发展情况。

新开普则从NFC的四个关键环节TSM平台、业务运营系统、业务受理环境、用户终端来开展相关业务。TSM平台方面，公司的SE TSM平台和SP TSM平台除了银联、中国移动外，今年也将与中国电信、中国联通接通。业务运营系统方面，公司有基于校园、企事业、城市公交、金融所有的一卡通行业平台。业务受理环境方面，公司有金融、身份识别等全系列自主知识产权的受理终端。用户终端方面，公司在手机端拥有自己的客户端和卡应用，并与TSM平台实现了对接。公司基于NFC的多种模式，可以适用于非常多的应用场景，如公交、停车场、考勤、门禁、签到、优惠券等。目前公司产品涵盖各类支持NFC的终端，并以上线了校园、企事业、公交三大行业应用。公司未来将整合产业链，为最终用户提供更便捷的服务，与SWP、全终端以及第三方支付均进行对接，给予用户多方面的选择。

3、公司三至五年的主要发展思路及规划。

近场支付业务及移动互联网业务均是公司未来的重点业务规划，以金融IC卡多行业应用、NFC近场移动支付为抓手，以改善用户体验、深化智能一卡通技术应用为着眼点，增加持卡用户，增强客户黏性，以改善用户体验、深化智能一卡通技术应用为着眼点，增加持卡用户，增强客户黏性，进而为移动互联业务打下坚实基础。

	附件清单（如有）
	无

	日期
	2014年11月12日
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