[image: image1.jpg]i S AR BMRAE]

NEWCAPEC ELECTRONICS CO., LTD.



                                         投资者关系活动记录表

证券代码：300248                                  证券简称：新开普

新开普电子股份有限公司投资者关系活动记录表

                                                      编号：2015-004
	投资者关系活动类别
	√特定对象调研        □分析师会议
□媒体采访            □业绩说明会
□新闻发布会          □路演活动
□现场参观


□其他 （请文字说明其他活动内容）

	参与单位名称及人员姓名
	中银国际证券有限责任公司 研究部 计算机行业分析师 经理 谭鹏鹏
中银国际证券有限责任公司 机构业务部 高级经理 左一帆
上海申银万国证券研究有限公司 中小公司部 助理分析师 张滔
东海证券上海证券自营分公司 权益投资部 研究员 尹述杉
广州证券创新投资管理有限公司 投研经理 郑桂先
广州证券创新投资管理有限公司 投研助理 周艺

	时间
	2015年11月13日 10:00-11:30

	地点
	新开普电子股份有限公司 718会议室

	上市公司接待人员姓名
	董事会秘书 华梦阳

	投资者关系活动主要内容介绍
	1、公司目前移动互联网业务的发展情况。

2015年以来，公司积极贯彻业务转型战略，持续完善行业应用平台建设，提升智能终端核心技术开发及产业化能力，同时通过渠道扩充、协同产品线，大力开展面向高校的移动互联网综合服务，扩展主营业务，提高高校市场占有率，逐步转型为高校基础服务商和运营商。目前，公司正积极布局互联网职业教育领域，为高校大学生提供基于线上和线下的职业培训、就业服务、创业孵化，最终围绕大学生的生活服务、可信社交、学习成长、就业创业，打造公司全方位的高校移动互联网生态圈。
公司依托“玩校”云平台，重点布局高校基础服务运营，为大学生提供丰富的线上移动互联网服务。目前，“玩校”已经与350余家学校一卡通实现了对接，实名注册用户快速增长，在已进行重点推广的60余所高校，用户上线率均超过50%。“玩校”目前不仅为大学生提供了一卡通、校园通讯录、学习辅助、自定义缴费、校园社交等基础服务，还在部分试点高校推出了查询课表、查询成绩、金融分期等解决学生“痛点”的特色应用服务。

同时，“玩校”还在部分院校试点开通了校园卡微信支付充值、缴费服务，方便了高校师生随时随地进行校园卡充值、校内缴费，增强了“玩校”用户黏性，提升了“玩校”校园金融服务能力，促进了校园商圈建设。未来，“玩校”还将与更多第三方支付机构及各大商业银行合作，为“玩校”用户提供多样化的金融服务。
2、职业在线教育有哪些差异化的竞争。
公司职业教育建设项目以提升人才职业技能为核心，顺应信息技术行业和国家现代职业教育的发展趋势及社会需求，从线上职业教育平台、教学管理平台、教学场地、实训设备等方面进行深度资源整合，构建新一代信息技术产业人才培养体系。

依托公司在大数据、云计算、物联网、智能硬件、现代电子工艺与可靠性等产业背景，结合公司在高校市场的资源优势，通过与校园及行业企业合作成立校企联盟，打通企业人才需求体系与院校人才培养体系，形成全新的信息技术产业职业教育平台。平台通过对信息技术行业企业的人才需求分析，以专业的角度在知识架构、培养流程、教学内容、实践方法等方面进一步整合和创新，形成以提高技能、促进就业、服务发展为向导的校企合作模式，助力高校现代职业教育转型；通过联合办学、科研合作、专业共建、职业培训、实训实习、在线教育等方案连接高校，通过人才协作、企业联盟、产业合作等方案连接企业，多层次深入整合行业资源，建设服务全新信息技术人才培养的生态链，为高校提供培养战略新兴产业实用型人才的综合解决方案。
进一步结合自身移动互联网战略实施的不断积淀，逐步形成O2O的职业教育模式和B2B/B2C的创新运营模式。通过提供实验、实训、实习和研究性学习的技术服务促进高校现代化职业教育转型，通过提供职业技能培训、就业指导、创业孵化等服务促进高校大学生和社会人才的职业水平，通过培养培养高级工程师、高级技工和高素质职业人才为国家经济转型提供创新型人才支撑。
3、公司本次非公开发行股票的目的。

公司本次非公开发行以服务校园一卡通应用为切入点，积极探索布局校园移动互联网业务，推动公司由智能一卡通系统解决方案供应商向移动互联网服务商和运营商转型。截至目前，公司已经拥有全国850余所本专科院校及950余所中职院校的1,000余万持卡人用户提供了校园信息化服务。传统校园卡系统存在绝对的排他性，决定了基于校园卡功能的校园APP也具有唯一特性，公司用户基数优势明显。公司本次非公开发行高校移动互联服务平台项目以“玩校”APP为核心平台，将传统校园一卡通应用、校园信息化系统与移动互联网进行深度有效结合，是引领移动互联网时代校园学习及生活模式转变的重大战略举措。公司将不断加强“玩校”APP的推广力度，着力提高高校学生用户规模，不断丰富和完善“玩校”APP的功能，持续优化用户体验，提高用户活跃度，力争将“玩校”打造成为精确的校园移动互联网入口，为公司未来进行数据挖掘、分析和运营提供精准通道。
另外，2014年以来，国家关于职业教育的利好政策频出，职业培训的市场规模不断扩大，未来职业教育将成为新的投资蓝海。结合目前高校现代职业教育转型的发展趋势和需求，把握契机将技术储备重新整合成职业技能培训服务并推向市场是保持公司快速发展的动力。

线下信息技术培训课程及互联网线上教学平台具有良好的市场前景，公司利用丰富的校园市场储备，在发挥既有技术优势、用户规模优势的基础上，根据校园客户特点、市场情况、客户需求的实际情况，推出围绕新一代信息技术的培训、就业、创业服务，推进公司战略升级和服务内容的延伸，促进高校新一代信息技术教学实践能力提升，将进一步提高公司未来市场的占有率，全面提升公司的持续盈利能力。


	附件清单（如有）
	无

	日期
	2015年11月13日
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